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[musiikkia]

K: Tervetuloa Hyvd kysymys -podcastin pariin. Tdma on podcast, joka auttaa tekemién parempia
padtoksid. Téssd jaksossa puhumme maailmankaupasta ja suomalaisten yritysten kohtaamista kaupan
esteistd kansainvilisilli markkinoilla. Nyt koronapandemian paljastamat tuotantoketjujen riskit,
Vendjan hyokkdyssotaa Ukrainassa sekd Kiinan ja Yhdysvaltojen kiristyneet suhteet kiithdyttavét
entisestddn maailman kauppavirtojen hakeutumista uusiin uomiin. Edessd on uusi aikakausi
globaalissa kaupankdynnissd. Selvitetddn, mitd se tarkoittaa suomalaisille vientiyrityksille ja
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viennista eldville Suomelle. Mind olen Matti Kerdnen.

[musiikkia]



K: Tervetuloa Hyvd kysymys -podcastiin Elinkeinoeldmadn tutkimuslaitoksen ETLAn
tutkimusjohtaja Jyrki Ali-Yrkk®o.

V: Kiitos.

K: Kirjotatte tuossa raportin melkein ensimméisend sanoina, ettd maailmankauppa on nyt
murroksessa. Miti silld tarkemmin tarkoitatte?

V: Se on oikeastaan aika monella lailla. Jotenkin itse koen sen, etti jos ajattelee tuonne sanotaan noin
8 vuoden taakse 2015 hujakoille, kylld se maailma jotenkin oli néyttdytyi hyvin monessakin mielessd
toisenlaisena. Silloin oltiin tekemdssd mydskin kauppasopimuksia Yhdysvaltojen kanssa. Tama
transatlanttinen sopimus, joka sitten Trumpin tultua valtaan kylld haudattiin kuuden sylen syvyyteen,
jos ei vdhdn syvemmadllekin. T&lld hetkelld on vaikea kuvitella, ettd se tdssd ajassa nyt sieltd
putkahtaisi ylds. Sitten on tullut Brexit, jannitteet Kiinan kanssa, Vendjin hyokkdys Ukrainaan,
monta asiaa ja sitten ndmé arvoketjujen hdiriot, mitd koettiin tuossa koronakriisin aikana. Sielld
tapahtui esimerkiksi, ettd konttien merirahtien hinnat Shanghaista Saksaan kymmenkertaistuivat. On
monta asiaa ilmassa. Ehké yksik&dn niistd ei yhtend olisi kauhean merkittdvd, mutta timmoinen
yhteisvaikutus on.

K: Niin, tdllaiset vienti- ja tuontikiellot eivit téllaisessa tutkimuksessa yleensd kauhean korkealle
nouse. Ne ovat aika harvinaisia.

V: Ne ovat aika harvinaisia. Niitd on olemassa, mutta kylld nimé nyt ovat selvisti niitd lisdnneet. Sen
meidén tutkimuksen mukaan noin nelisenkymmenti prosenttia kansainvilistd kauppaa harjoittavista
yrityksistéi olisi kohdannut kaupan esteiti. Ja se on suuri luku.

K: Palataan vield myohemmin tédssi jaksossa tdhdn yleiseen kehityskulkuun, Yhdysvaltojen ja Kiinan
kiristyneisiin suhteisiin ja edespdin, mutta menndin seuraavaksi teiddn tutkimuksen havaintoihin.
Kyselyssé eniten mainintoja saanut kaupan este oli suorat vienti- ja tuontikiellot. Mika selittdd téta
tulosta?

V: Kylld mi sanoisin, ettd kylld se selitys on nyt tosissaan se korona-aika, tdmi ajanjakso kattoi
vuodet 2019-2022. Me tehtiin timi viime syksynd. Esimerkiksi jos yrittdd Vendjilti nyt tuoda tédnne
terdstarvikkeita, voipi kokeilla. Ei onnistu. Jotkut maat asettavat vientikieltoja tuotteille, elikka silld
tavalla se jo sielld 14htOmaassa estetddn, etti sitd tuotetta ei voi vieda rajojen ulkopuolelle. Kiina on
tehnyt niin harvinaisten maametallien kohdalla. Ei niitd jalostamattomina sieltd tuoda ulos. Me
voidaan asettaa itse tuontikielto tai sitten timmoisen toisen asettaman vientikiellon kohdalta se on
kéytannossa tuontikielto.



K: Eli suomalaisyrityksille se ndyttiytyy joittenkin tuotannon tekijéiden vaikka raaka-aineiden
tuonnin vaikeutena Suomeen?

V: Just nédin.

K: Toiseksi yleisin kaupan este on niin sanottu tekninen kaupan este. Miti téllaiset tekniset kaupan
esteet pitivét sisdlldédn?

V: Sielld on oikeastaan paljonkin erilaisia asioita. On esimerkiksi maakohtaisia tai aluekohtaisia tai
tuotevaatimuksia, tuotesertifiointeja. Ne menevét tdhdn. Kaikki ei ole suinkaan koko yhteiskunnan
kannalta kielteisid. Ne voivat liittyd esimerkiksi tuoteturvallisuuteen. Jos mi otan jonkun yhden
esimerkin. Ranskassa on sdddos, kun sielld on uima-altaita vihdn enemmain kuin Suomessa, niin sen
uima-altaan puhdistuslaitteistolle on méératty, ettd se saa korkeintaan toimia 12 voltin jannitteella.
Ajatuksena suojella ihmisid. Jos joku sattuisi olemaan uimassa sielld uima-altaassa ja joku toinen
epdhuomiossa pistdd sen pédlle ja tapahtuisi jotain, ihminen voisi saada sdahkoiskun ja kuolla. Silla
tavalla on rajoitettu sitd jdnnitettd. Ja timi ei ole mikdén EU-tasoinen médrdys, vaan Ranska on ndin
asettanut. Taméntyyppisid esimerkiksi voi olla tuoteturvallisuuteen liittyvd. Jollain tavallahan voi
ajatella, ettd vaikka ne saattavat kauppaa estdi, ei se koko yhteiskunnan kannalta varmaan ole huono
juttu, ettd ennaltachkéistdén jotain tapaturmia. Se oli esimerkki, mutta niitd on hyvin monenlaisia.

K: Niin, tdssd mielessd kaupan esteet voivat olla my0s tietylld tavalla yrityksen kilpailuetu, siis ettd
kun se on toisen tappio, yrityksen oma innovaatio saattaa kiertda sen kaupan esteen.

V: Kylla just ndin. Ja sitten se voi todella toimia myyntivalttina myohemmin.

K: Kolmanneksi yleisin kaupan este oli korkeat tullimaksut. Minké&laista viestid yrityksistd kuuluu,
ettd miten ndma tullit kohtelevat suomalaisia vientiyrityksid?

V: Riippuu alueesta, mutta jos ajattelee, ettd kun Suomi kuuluu EU:hun, moni tulli on sama kuin
minka tahansa muu EU-maa kohtaisi, jos se veisi johonkin EU:n ulkopuolelle. Suomi kohtaa silloin
sen saman tullimaksun kuin joku muukin EU-maa. Siind sindllddn ei ole eroa. Toki on sitten vield
tammoisid kahdenvilisid sopimuksia myodskin, ja miten niissd on sitten, riippuu tapauksesta. Ja
myoOskin tuontitullien kohdalla, niin kuin tdssd muutama vuosi sitten koettiin Yhdysvaltojen
terdstulleihin ja muihin, ne eiviat mydskddn aina pysy niin sanotusti vakiona niin, ettd ne on nyt nima
ja tastd ikuisuuteen, vaan niissd on myoskin vaihtelua. Niitd voidaan asettaa ja niitd voidaan purkaa.

K: Kaupan esteisiin tormdd useimmiten suuren kokoluokan vakiintuneet vientiyhtiot ja sellaiset
vientiyhtiot, joilla se vienti on kasvuvaiheessa. Jos ajatellaan kaupan esteitd toimialoittain, onko
jotkut tietyt toimialat alttiimpia kohtaamaan kaupan esteitd?



V: Kylld kaiken alan yritykset niitd kohtaan, mutta semmoinen pien ero joka tapauksessa on, etti jos
ajattelee vaikka nyt nimenomaan niitd perinteisid kaupan esteitd, kuten tullimaksuja, nehén koskevat
tavaroita. Tariffit eivit koske palveluita. Semmoinen karkea jako, mutta kylld méa sanoisin, ettd nditten
teollisuus- tai palvelusektorien sisdlld kylld varmasti kaiken alan yritykset niitd voivat kohdata.

K: Mainitsit tuossa palveluviennin. Kuunnellaan siihen liittyen meille ldhetetty hyva kysymys. Sen
kysyy vientipalveluita ja markkinakartoituksia yrityksille tarjoavan Palava Globalin perustaja ja
toimitusjohtaja Salla Hanninen.

Salla Hénninen: Suomen vienti on ollut murroksessa viimeiset vuosikymmenet. Vuodesta 2000
palveluviennin arvo on yli nelinkertaistunut ja volyymi yli kolminkertaistunut. Suomelle iso
mahdollisuus olisikin nimenomaan helpottaa digitaalisten tuotteiden ja palveluiden kansainvilistd
menestysti. Siis tdysin digitaalisten palveluiden, sellaisten, joiden kylkidisend ei tule jossain kohtaa
hissejd tai liukuportaita. Raportin mukaan 41 prosenttia palveluyrityksistd oli kohdannut kaupan
esteitd. Meiddn kaltaiset yksityiset toimijat voivat tukea néité yrityksii ja toistaiseksi kaupan esteiden
osalta 1dhinnd auttamalla tunnistamaan sellaiset markkinat, joilla kaupan edestd on mahdollisimman
vihén ja navigoimaan néilld markkinoilla. Miten valtio vienninedistdmistydssd edistdd nimenomaan
digitaalisten yritysten parjaamistd maailmalla? Ja voisiko valtio tehdé ndiden yritysten eteen nykyistad
enemméan?

V: Aika hankala kysymys. Kylld ma kuitenkin ajattelen itse, ettd yritykset ovat tdssd siind
avainasemassa. Jos on nyt selkeitd ihan kaupan esteitd, minki joku digitaalisia palveluita tarjoava
yritys kohtaan, silloin heiddn ilman muuta kannattaa olla viranomaisiin tissd yhteydessé, ettd mité
sitten tehdd. Ulkoministerio on siind tapauksessa varmasti se oikea osoite. Se, ettd mité se voi yleisesti
tehdd, en kylld nyt keksi. Kylld mé katsoisin, ettd kylld pddasiassa yritykset oman myyntinsi ja
kasvunsa ratkaisevat. Mutta jos tulee joku este, joka on todellinen kaupan este, kylld ma sitd
kannustaisin. Ma uskon, etti itse asiassa hyvin paljon kaupan esteitd jai tietylld tavalla tunnistamatta
tai yritys voi kohdata niitd, mutta se ei vélttdmétta raportoi niistd minnekdin ulkoministerioon tai
muuta. Luulisin, ettd néin aika usein kiy.

K: Palava Global -yrityksen lisdksi meilldhdn valtio pyrkii suomalaista vientid edistiméén. Siind
Team Finland on se tydkalu. Miten tillainen Team Finlandin kaltainen toimija kykenee vastaamaan
tdhidn maailmankaupan murrokseen ja protektionismin nousuun?

V: Ehka osittain pystyy, mutta ettd ehké isossa kovassa aika hankala. Jos protektionismi nousee, niin
kylla se on ehkd EU-tasoinen asia enemmaénkin kuin Suomen sisélld Team Finland. Sen sijaan sitten,
jos ajattelee jotain markkinoida kartoitusta ja muuta niiden eri ldhetystdjen kautta ja timmoisté, toki
sellaista he pystyvét tekemaan.



[musiikkia]

K: Suurin osa niistd kaupan esteistd eli noin viisi kuudesta tulee yrityksille vastaan EU:n
ulkopuolella, mutta my6s EU markkinoilla suomalaiset yritykset kohtaavat kaupan esteitd. Eniten
niitd raportoitiin Ruotsista. Mitd Ruotsissa tapahtuu? Eiko meidén lédnsinaapuri saali meidén kdyda
vapaasti kauppaa?

V: Ruotsissakin ne yleisimmaét esteet ovat niitd teknisid esteitd, mutta sielldkin on muunlaisia. Se ei
suinkaan ole kaikki. Esimerkiksi jossain kohdassa yritys on torménnyt kotimaisuusvaatimuksiin, ettd
ne ovat jollain tavalla. Jonkun julkisen hankinnan kohdalla sitten kuitenkin tuli ilmi6, ettd se pitdisi
olla Ruotsissa tehty. Se, mikd on kiinnostava kysymys, on se, ettd miten paljon meilld on niitd
Suomessa. Me ollaan katsottu titd niin sanotusti Suomen nékokulmasta ja siité, ettd jos ajattelee nyt
vientid tai suomalaisten yritysten tytdryhtioitd ulkomailla, se ndkokulma on tdméan suuntainen. Jos
Ruotsissa on kaupan esteitd, voi aika isolla todennédkoisyydelld sanoa, ettd kylld meilldkin niitd on.
Miti ne ovat? En osaa sanoa tarkkaan, mutta uskoisin, ettd niiti on.

K: Niin, tdssd on kyse aika pitkélti myds yrityksen kokemuksesta siité, ettd jokin estéé heidén vapaata
toimintaa. Kyse ei aina ole siis siité, ettd rikottaisiin jotain kansainvilisen kaupan sdidnt6ji tai valtio
tarkoituksella pyrkisi pitdimdén jonkun yrityksen maansa rajojen ulkopuolella. Voi esimerkiksi olla,
heitdn nyt hatusta, mutta suomalainen luvituskdytintd saattaa ndyttdd kaupan esteeltd jollekin
ulkomaiselle toimijalle.

V: Ehdottomasti joo. [lman muuta. Just néin, just ndin. Ja mydskin se, ettd se, mitd usein ei ehkd
ajatella, on se, ettd suuri maa ei tarvitse sitd kansainvélistd kauppaa yhtdén silld lailla kuin pieni maa.
Ja tdma koskee sekd vientid ettd tuontia. Se, mika itsed oikein silmiin pistdd, on se, ettd Suomessa
puhutaan kiytinnossd vain viennistd. Pienen maan kannalta se tuonti on ihan yhtd tirkedtd. Se
logiikka menee ndin: Pienend maana meidén ei tddlld kannata tehdéd kaikkea, vaan ihan suosiolla
kannattaa nyt ostaa muualta. Ja mitd suurempi maa on, markkinoiden koko riittdd sithen, ettd sielldkin
kannattaa tehdd myoskin paikallisesti paljon enemmén kuin sielld pienessd maassa, koska niitd
markkinoita nyt vaan riittdé sielld paikallisesti. Ja pienend maana meillé ei ole titd etua. Meidén ei
kannata kaikkea yrittdd tehda. Se tulisi ithan hirvittdvén kalliiksi. Tosissaan ndma suuret maat pystyvét
sen tekemddn. Jos katsotaan vaikka nyt Yhdysvalloissa, ettd mikd viennin osuus BKT:std on, se on
luokkaa kymmenen prosenttia. Jotain sithen suuntaan. En ole katsonut tuoreinta lukua, mutta
suuruusluokka menee oikein. Sekin kertoo siité, ettd suuri maa, ne markkinat riittavét.

K: Nyt on néhty, ettd poliittiset riskit saattavat aika yllattdenkin tulla esiin. Me eletddn sellaisia aikoja,
ettd Donald Trumpin kaltaiset henkilot nousevat valtaan ja saattavat aika nopeastikin heilauttaa
meidén totuttujen kumppaneiden politiikkaa uuteen asentoon. Tdhén liittyy myds kehitysyhteistyo-
ja ulkomaankauppaministeri SDP:n Ville Skinnarin meille esittimé kysymys. Kuunnellaanpa.



Ville Skinnari: Ville Skinnari ulkoministeriostd, moi. Mun ensimmadinen vaittimé on, ettd maailma
muuttui, geopolititkka muuttui, geotalous muuttui. Tdmén vaittimén tueksi me ollaan tehty valtavasti
taustatyotéd yrityksille, mutta myds Suomelle, Pohjoismaille ja Euroopalle, miten me téssd uudessa
tilassa navigoidaan. Mun kysymys kuuluu ldhinnéd tutkimustietoon peilaten, ettd miten timé uusi
geopoliittinen tilanne: kauppasodat, Ukrainan sota, intressipohjainen maailma, protektionismi, kaikki
tdmad, miten se on huomioitu suomalaisessa elinkeinoeldmissd? Ja mihin toimenpiteisiin tulisi ryhtya,
jotta meidédn yrityskenttd, kaiken kokoiset yritykset osaisivat arvioida paremmin poliittisen riskin
omassa paitoksenteossaan?

V: Joo, kiitos kysymyksestd. Ei ole ihan helppo kysymys. Jotenkin mai itse ajattelen kuitenkin, ettd se
padvastuu siitd kun puhutaan yritysten investoinneista, on se kylld sielld yritykselld itsellddn. Kun
investointia tehdessd yritys joutuu monta muutakin asiaa arvioimaan tulevaisuudesta, mistd ei nyt
ihan tarkkaan tiedetd, niin kylld se pddvastuu on silld puolella.

K: Meilld huhtikuussa valitaan taas uudet pééttijat, ja paattdjilla on varmasti aina kova halu vaikuttaa,
auttaa, keksid ratkaisuja, jotka helpottaisivat myds yritysten toimintaa vientimarkkinoilla.
Minkilainen viesti sulta ldhtee pééttdjille? Onko heiddn ratkaisuilleen kysyntéa yritysten parissa?

V: Sanotaan, ettd joissain tilanteissa joo, mutta kylld se kumminkin on yritysten tehtdvé itsessddn. He
saavat tuotot, niin he kantavat riskid. Joissain erikoistilanteissa sitten voi olla ihan perusteltua, ettd
sithen valtio osallistuu. En ole itse mikéén yritystukien suurin puolestapuhuja. Ja timi kehitys, missa
nyt EU ndyttdd olevan menossa, mua huolestuttaa se, etti ollaan sithen suuntaan menossa. Tosissaan
on jotain tukia, joista ehkid se tunnetuin ja keskeisin on tutkimukseen ja tuotekehitykseen liittyvat
yritystuet, mille on sekd ihan taloustieteellinen perusta ettd tutkimusndyttod niiden hyddyista.
Monissa muissa tuissa on aika vaikea keksid se, ettd... Jos joku poliitikko esittdd jotain, mé usein
mietin, ettd jos toi on ratkaisu, miké oli kysymys. Se ei ole aina ihan selvi, ettd mité siind ratkottiin.
Ja mun mielestd pitéisi ensin keksid se, mitd ratkotaan, ja sen jilkeen keksid ehki l4dkettd siihen,
mutta joskus tuntuu véhin niin, ettd keksitdin se ratkaisu ensin.

K: Mika on se foorumi, milld lopulta niméd ongelmat ja kaupan esteet ratkaistaan? Onko meilld
olemassa? Meilld on WTO, sitten meilld on EU, on vapaakauppasopimukset. Minkélainen se
ratkaisumalli ndihin kysymyksiin on?

V: Varmaan néitd kaikkia tarvitaan. Ndin mi ainakin itse ajattelen, ettd niilld on vdhén niin kuin
erilaiset roolit. On eri tasoja, ja sitten myoskin luonnollisesti yksittdisen maan tasolla on viranomaisia,
jotka niita ratkovat.

K: Mikd on Suomen neuvotteluvoima vaikka Kiinan tai Yhdysvaltojen suuntaan?



V: Ehké se aika vaatimaton voi olla, mutta toisaalta me ollaan osa EU:ta. Siind mielessé sitten, jos
me saadaan sieltd tukea, sitten on levedmmét hartiat. Mutta kyll4 tdssd nyt ilman muuta, jos ajattelee
vaikka jotain WTO- rikkomuksia ja sitd, ettd joku iso jisenmaa rikkoo WTO:n sdétdja versus pieni
maa. Ja sitten jos annetaan joku niin sanotusti muikkari siitd elikkd rangaistusmaksu, se voi kooltaan
sille pienelle maalle olla semmoinen, ettd se pieni maa muuttaa kayttdytymistddn, mutta jos sité ei ole
suhteutettu sen maan kokoon, se iso maa ajattelee, so what, me maksetaan tuo, ei tunnu missaan.

K: Tdmaén raportin johtopdatoksissd suhtaudutte aika varauksin niihin toimenpiteisiin, joita on tarjottu
ratkaisuksi teollisuuden tuotantoketjujen uudelleenjérjestelyyn tai esimerkiksi kriittisten raaka-
aineiden saatavuuden parantamiseksi. Misté tdllainen varauksellisuus kumpuaa?

V: Oikeastaan siitd, ettd jos ldhtee ihan siité, ettd kenelld on suurin intressi siihen, etti se tuotanto
toimii. Jos ajattelee, ettd jos yritykselld on ongelmia sen materiaalien tai komponenttien ostamisessa,
niin heilld on ilman muuta kaikista suurin intressi ratkaista se itse ja he ehké tietdvit siiti asiasta
eniten itse. Yksinkertaisessakin tuotteessa ne arvoketjut voivat olla siis aivan mielettdmén
monimutkaisia, kun otetaan sithen mukaan vaikka kolme toimittajaporrasta. Tarkoitan sitd, ettd
yritykselld voi itsellddn olla vaikka 1 000 toimittajayritystd. Ja sitten jos me katsottaisiin, kuinka
monta toimittajayritystd yhteensd on ndilla kaikilla 1 000 toimittajalla, se luku voi helposti olla 50 000
tai 100 000. Sitten jos niitd kerroksia on vaikka viisi, pddsee semmoisiin lukuihin, ettd alkaa
ymmaértdd, miten monimutkaista tdmi on. Siind on kaikki mantereet mukana ja ehkd 150 maata. Ne
ovat niin monimutkaisia, ettd on aika vaikea keksid, miten se poliitikko nyt osaa sanoa, miten titi
ketjua pitdisi tdssd nyt muuttaa.

[musiikkia]

K: Tédssa teiddn kyselyssa yrityksiltd tuli ehkd hieman yllattavakin tieto siitd, ettd yhd useammin néita
kaupan esteitd on vastassa Yhdysvalloissa. Se on nyt ldhes yhti todennikdistd USA:ssa kuin Kiinassa,
ettd yritys kohtaa kaupan esteitd. Miten tdssd on pddssyt ndin kdymdan, ettd my0os lannessd kaupan
esteet nousevat? Eiké meidan pitdnyt olla kumppaneita?

V: Tuossa vdhdn aiemmin keskusteltiinkin, ettd kylld tdssd on monia murroksia 2015 jélkeen
tapahtunut. Tosissaan Trumpin aikakausi tuli, ja sitten vaikka nyt on presidentti jo vaihtunut, eivét
kaikki asiat ole muuttuneet. Edelleen sielli on “osta amerikkalaista” tyyppiset toimenpiteet
voimissaan. Syysté tai toisesta niistd puhutaan ehkd vihemmaén.

K: Oliko téllainen tulos sulle ylldtys?

V: Joo, kylla itsekin on ollut vdhdn samanlaisessa. Kun siitd Kiinasta on puhuttu niin paljon, kyll4 se
omakin késitys oli ilman muuta. Ja sitten caset, mité on itse kuullut, niin kyll4 se oli ylldtys joo. Mutta
jos ottaa jonkun ihan konkreettisen esimerkin nyt vaikka Yhdysvalloista, mihin olen itse tormannyt,



oli téllainen tapaus: Suomalainen ohjelmistoyritys, jolla on tytiryritys USA:ssa. Sitten tarkoitus oli
lahettdd myoskin suomalaisia sinne tytiryhtioon, ettd ei ole pelkéstadn paikallista henkilostod, vaan
tarvittiin suomalaisille tydlupia sinne. Ja tydlupia ei nyt sitten herunut, mutta sielté tuli viranomaiselta
viesti, ettd jos te siirtdisitte teiddn padkonttorin tdnne, saattaisi onnistua vdhdn helpommin ndmai
tyOluvat. Se nyt on ihan konkreettinen kaupan este. Ja yksi kaupan esteeksi luettava on my0dskin just
taimmoiset henkiloston litkkuvuusrajoitukset, mitkd tuli myoskin tdssd meilldkin esiin. Se osittain
liittyy ilman muuta tdhdn korona-aikaan. Kiina luonnollisesti, jolla oli ultrakired politiikka sen
suhteen, nikyy sielld, mutta varmasti muuallakin, koska kansainvilista litkkuvuutta rajoitettiin. Yksi
kaupan este liittyy tyolupiin.

K: Poikkeaako Kiinassa kaupan esteet jollakin tavoin niistd, mitd yritykset kohtaavat Yhdysvaltain
markkinoilla?

V: Osittain joo ja osittain ei. Sekd Yhdysvalloissa ettd Kiinassa tekniset kaupan esteet ovat varsin
yleisid. Suvereenimaahan saa tehdd sitd. Se saa osoittaa omat vaatimukset tuotteille. Ei siind
valttdmattd ole kyse minkddn rikkomisesta. Silld on oikeus. Sitten ehkéd se, mikd meilldkin sanotaan
nyt varovasti tuli esiin, on se tunnettu asia edelleen, ettd aineettomien tekijanoikeuksiin liittyvit
rikkomukset, Kiinassa niihin tormétéén edelleen. Vaikka mun késitys on, ettd ehka vihdan vihemmaén
kuin aiemmin, mutta kylld meiddnkin tutkimuksessa niitd havaittiin. Kylla sielld edelleen niitd on.

K: Téssd kauppapolitiikkan ja Amerikka ensin -polititkan vélineend on ollut nimenomaan nama
perinteiset tullit, ja sitten niille asetetut vastatullit Kiinan puolella. Vastaavaa on tehnyt tosiaan EU jo
pidemmain aikaa. On ollut rajoituksia aurinkopaneelien tuonnille ja erilaisille terdslaaduille. Onko
tamén tullipolitiikan perimmadinen tarkoitus kenties joku muu kuin oman alueen terdsteollisuuden
suojaaminen? Hieman johdatteleva kysymys, mutta jaako tdssd jotain kertomatta kenties julkisuuteen,
kun niiti tulleja asetetaan?

V: Osittain joo. Voi sanoa, ettd sekd ettd. Tulli on vain keino. Jos nyt ajattelee vaikka sitd
Yhdysvaltojen ja Kiinan, nditd tulleja, miten sitten Yhdysvallat alkoi niitd asettaa, niin kylld ma
ainakin itse ajattelen, ettd se kauppapolitiikka oli vain keino hidastaa Kiinan teknologista kehittymisti
ja Kiinan tulemista maailman suurimmaksi taloudeksi. Ja sithen tulee sitten valtapolitiikka ja
tdimmoiset asiat. Siind mielessd ma ajattelen itse, ettd se ei ollut se primaariasia, vaan pikemminkin
keino. Mutta jossain toisessa tapauksessa voi ajatella, ettd joku taho on esimerkiksi niin kova
lobbaamaan sitd omaa alaansa, ettd se onnistuu saamaan poliittisen johdon sen ajatuksen puolelle, ja
silld tavalla sitten se hyoty tulee yhdelle taholle. Jos ajattelee vaikka niitd 2000-luvun alussa olevia
terdstulleja, mitd Yhdysvallat silloin asetti. Siitd on tehty tutkimustakin, ettd mita sen jdlkeen tapahtui.
Niiden analyysien mukaan hyo6tyjidhédn olivat nimenomaan terdksen tuottajat ja kérsijoitd olivat
terdksen kayttdjat, ja terdksen kiyttdjid on Yhdysvalloissa paljon enemmén kuin terdksen tuottajia.
On tehty sen laskelmiakin, ettd nettona se oli siis negatiivinen Yhdysvaltojen taloudelle. Tdméa on
helppo ymmairtid, miksi se menee néin. Jos ajattelee siitd terdksen tuottajien nikokulmasta, kun tulee
vaikka 25 tai 30 prosentin tulli tuontiterdkselle, se tuontiterdksen hinta luonnollisesti nousee. Ja mités
sitten ne kotimaiset toimijat tekevit siind kohtaa, kun ne tietdvit, ettd tuontiterdksestd tuli
kauniimpaa? No jos markkinatalous toimii, ne nostavat hintoja. Jos aikaisemmin oli tuotu sinne



terdstd, tarjonta vaheni. Jos kysynté pysyy ennallaan, markkinatalous ajaa siihen, ettd hinnat nousevat,
jolloin ne teréksen tuottajat hyotyivit siitd. Ne totta kai nostivat hintojaan. On oletusarvoisesti niin
tulee kdymiddn. Ehkd siind jadi vdhdn joltain ajattelematta se, ettd miten tdmid logiikka tdssd
markkinataloudessa menee.

K: Ja sitd myotd kokonaisvaikutukset talouteen olivat Yhdysvalloissa negatiiviset. Téstd huolimatta
nditd tulleja 2000-luvun alun jalkeen Trumpin kaudella aika auliisti asetettiin sekd Kiinan suuntaan
ettd EU:n suuntaan. Ei voi olla niin, ettd se laskelma ji joltakin tekemittd, ettd tdmi vaikuttaa
negatiivisesti meiddn kokonaiskehitykseemme. Ovatko ndmé tullit ldnsimaiden keino heikentda
Kiinaa?

V: Kylld mé luulisin, ettd se on ainakin yksi asia tidssd. Ehka sitd ei kovin moni sanoa déneen. Ei ainut
syy varmastikaan, mutta yksi syy kylla.

K: Nyt helmikuun lopussa uutisoitiin maailmankaupan kannalta ihan mielenkiintoisesta sovinnosta.
Nimittdin siind Yhdysvallat ja EU péaattivit liennyttdd tdmdn Trumpin kaudella roihahtaneen
kauppasotansa. Yhdysvallat poisti terésté ja alumiinia koskevat tuontitullit EU:lta, ja EU vastaavasti
omat vastatullinsa. Sielldi muun muassa Harley Davidson moottoripyorid koskevat tuontirajoitukset
poistettiin. Téssd yhteydessd EU ja USA niyttivit liittoutuvan niin sanottua likaista terdstd vastaan,
kéytannossa siis Kiinan terdstuontia vastaan. Miten tulkitset tdtd EU:n ja USA:n liittoutumista osana
tatd maailmankaupan murrosta?

V: Kylldi méd sen jotenkin ajattelen niin, ettd kylld tdssd tdmmoisestd isommasta kuvasta,
valtapolitiikasta kai geopolitiikasta, mitd termid nyt sitten haluaakaan kayttds, mi luulisin, etti se on
osa titd. Ndin ainakin itse ajattelen.

K: Kysytddn vield ndin péin, ettd kenen intressi tilld hetkelld on ajaa tdtd blokkiutuvaa
maailmanjarjestysta?

V: Jaa, se onkin hyvé kysymys, ettd kenen intressi se on. Ehké tosissaan jos ajattelee nyt vaikka sité
Yhdysvaltoja, mé ajattelen, ettd se liittyy tosissaan timmoiseen isompaa, onko se valtapolitiikka nyt
hyvi sana, mutta maailmanpolitiikka on véhintidénkin. Se, ettd kenen d4ni kantaa kauimmas, kenen
aintd kuunnellaan maailmassa. Nyt on Yhdysvallat ollut viime vuosikymmenet téssi se, kuka on siind
ollut se isoin, ja Kiina on tullut kovaa vauhtia perdssi. Ainakin itse ajattelen tosissaan, ettd osa on
sitd, ettd Kiina kasvoi suureksi ja myoskin se edistys sielld Kiinassa meni niin pitkélle, ettd sitten
koettiin uhkaksi tai Yhdysvalloissa koettu. Tdmé on mun tulkinta. En mé kenelték&én ole tétd kuullut,
ettd ndin olisi tai olisi tutkittu, ettd juuri ndin se oli. Tdmé on omaa tulkintaa, ettd ndin se on. Mutta
sitten muuten kukin maailma loppujen lopuksi ajaa sitd omaa. Viime kédessd se on se oma etu, mika



ratkaisee. Sitten liittoutumat muodostuvat vihén silla tavalla, ettd kenelld on samansuuntaisia etuja,
ne sitten herkemmin 16ytdvit kumppaninsa toisistaan.

K: Me eletddn téllaista ddrimmdiisyyksien aikaa. Se tarkoittaa samalla populististen helppojen
ratkaisujen ldpimenoa. Brexit ja Trump ovat ndistd varmaan selkeimmat timéan aikakauden symbolit.
Onko tdssd Suomen kaltaisen pienen valtion kannalta riskejd, ettd me ldhdetddn litkaa mukaan sithen
suurten pelureiden vastakkainasetteluun ja 1dhdetddn valitsemaan puoliamme? Pitéisiko meidédn olla
jotenkin siind keskivélissa?

V: Kyll4 siind ilman muuta osittain varmasti ndin on. Luonnollisesti me ollaan osa EU:ta, ja siind
mielessd me ei sitd ihan tdydellisesti pystytd ehka aina itse valitsemaan, mutta kylld ma itse itselleen
uskon, ettd tdlla vanhalla suomalaisella sananlaskulla, ettd kun kaksi karhua tappelee, pienemmaén
kannattaa pysy4 siitd taistelusta sivussa. Luulen, ettd tdssd edelleen on kylld viisautta. Toisaalta ma
uskon, ettéd tulee mydskin tilanteita, missd meidét vahan niin kuin ajetaan valitsemaan puolensa.

K: Tiivistd vield tdhdn loppuun, ettd miltd vapaan maailmankaupan tulevaisuus suomalaisyrityksille
ndyttdd ja miten meidén tulisi tdhdn tulevaisuuteen varautua?

V: Ennustaminen on tietenkin [naurahtaa] hirvedn helppoa, elikkd oikeasti ei ole, mutta kylld
tosissaan néyttéisi, ettd on monta asiaa, ei pelkistidén kauppa, vaan ajatellaan mydskin kansainvalisid
investointeja sen osana, jotka menevit eri suuntaan kuin miti se on mennyt nyt viimeiset muutama
kymmenen vuotta. Kylld se tiltd ndyttdd. Se, ettd néin tapahtuisi tdstd ikuisuuteen, ei varmastikaan.
Missé kohtaa sitten tulee kddnnepiste, sitd ei varmaan kukaan osaa sanoa, mutta kyllé jotenkin tuntuu,
ettd tilla hetkelld se suunta on kylld enemmén jollain tavalla alueellistuminen. Puhutaan sitten
maanosista tai talousalueista. Se ei ole siis U-kddnnos, ettd mentéisiin tismaélleen toiseen laitaan, ettd
tissd pidettéisiin globalisaatiolle hautajaispuhe, ettd se loppuisi tyystin tai ettd yrityksilld ei olisi
intressid hankkia vaikka tuotteita, osia kolmesta tai neljdstd maanosasta. Ei se ldhtokohtaintressi
valttdmattd ole poistunut tdssd eikd se tyystin loppu. M en usko siihen, ettd nyt tulee myoskadn ihan
puhtaasti alueellisia vaikka arvoketjuja. Joku voi tulla, mutta ndin maailmanlaajuisesti en usko, ettid
niin tulee tapahtumaan, mutta semmoinen suunnanmuutos mun mielesté tdssd on meneillddn.

K: Kiitos haastattelusta Elinkeinoeldmén tutkimuslaitoksen tutkimusjohtaja Jyrki Ali-Yrkko.

V: Kiitos.

[musiikkia]



K: Téssa jaksossa kisittelimme valtioneuvoston selvitys- ja tutkimustoiminnan julkaisemaa raporttia
Kaupan esteet kansainviélisilld markkinoilla. Raportti 16ytyy osoitteesta julkaisu.valtioneuvosto.fi.
Kiitos, kun kuuntelit. Ensi kertaan.

[musiikkia]



